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В условиях динамично развивающихся международных рыночных 

отношений одной из основных задач коренных изменений хозяйственной 

деятельности любого предприятия нашей страны стало максимальное ис-

пользование внешнеэкономических связей как средства преодоления эко-

номического спада и осуществления структурной перестройки всей эконо-

мики в целом. В связи с этим особое значение приобрели экспортные по-

ставки отечественных предприятий. Это обуславливает необходимость 

проведения анализа экспортной деятельности, т. к. для предприятий это 

дополнительные рынки сбыта, а значение экспортной выручки невозможно 

переоценить. Для многих субъектов хозяйствования именно она стала 

надежным источником поступления «живых денег». 

Закрытое акционерное общество «Оршанская промышленно-торговая 

фирма «Свiтанак» – ведущий белорусский производитель верхней детской 

одежды, которому принадлежит торговая марка «АРТУС». Фирма успеш-

но работает на рынке уже более 90 лет: разрабатывает и производит высо-

кокачественную, удобную и современную верхнюю одежду для детей и 

подростков. Каждая коллекция для детей отличается стильным дизайном, 

качественными и практичными материалами, а также широким ассорти-

ментом. 

В работе представлен комплексный анализ экспортной деятельности 

предприятия. Он состоит из нескольких этапов. Первый этап заключается в 

проведении анализа контрактного портфеля по экспортным поставкам. 

Второй этап включает в себя анализ объема продаж экспортной продук-

ции. На заключительном этапе проводится анализ эффективности экспорт-

ной деятельности. 

Результаты анализа контрактного портфеля по экспортным поставкам 

являются первоначальным источником информации для планирования по-

тока денежных средств от экспортной деятельности. Также, на основе за-

ключенных договоров составляется план производства продукции, что 

позволяет избежать в некоторой степени риска невостребованности про-

дукции. 

Основные зарубежные потребители продукции ЗАО Оршанской ПТФ 

«Свiтанак» сконцентрированы в странах Ближнего зарубежья. Российская 

Федерация – главный иностранный потребитель изделий предприятия. По 

данным 2017 г. в общей доле экспорта фирмы Россия занимает 90,1 %, да-
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Метод магнитно-динамического раскатывания, разработанный в уни-

верситете, широко используется в учебном процессе и на предприятиях 

нашего региона. 

Студенты кафедр «Технология машиностроения» и «Металлорежу-

щие станки и инструменты» изучают особенности метода в ходе курсового 

и дипломного проектирования, а также ведут исследовательскую работу в 

ходе подготовки магистерских диссертаций.  

Знакомство с возможностями метода, конструкциями магнитно-

динамических и магнитно-центробежных раскатников начинается с пер-

вых курсов в процессе изучения дисциплины «Инженерная графика». 

Для конструирования магнитно-динамических раскатников необхо-

димо определиться с размерами обрабатываемой заготовки. После чего 

проводится расчет диаметральных и осевых размеров инструмента, подбор 

диаметра деформирующих шаров, расчет размеров магнитной системы, 

определение количества источников магнитного поля и их размеров. 

Магнитно-динамические раскатники проектируются на основе мо-

дульного принципа [1, 2]. Это позволяет уменьшить число деталей, входя-

щих в состав инструмента. Таким образом, для осуществления переналад-

ки инструмента на обработку другого типоразмера заготовки такие эле-

менты инструмента, как оправка, ось, гайка, остаются неизменными в пре-

делах следующих размеров 41–81 мм, 81–140 мм, 140–250 мм; деформи-

рующие шары и источники магнитного поля также имеют одинаковый 

размер, меняется только их количество; заменяться в зависимости от раз-

мера должны только обойма магнитной системы и диски формирующие 

кольцевую камеру инструмента. 
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Изучение существующих и перспективных телекоммуникационных 

технологий является актуальной задачей при подготовке IT-специалистов 

для работы на производственных предприятиях, поэтому лабораторные 

работы проводятся на физически реальном оборудовании. 

В университете на кафедре «Автоматизированные системы управле-

ния» разработан, смонтирован и эксплуатируется лабораторный стенд 

«Исследование систем передачи данных» (ИСПД). В состав лабораторного 

стенда ИСПД входит следующее оборудование: патч-панель (коммутаци-

онная панель), коммутатор Ethernet Catalyst 2960, маршрутизатор 

CISCO2901/K9 фирмы Cisco System и сервер Super Micro.  

При конфигурировании оборудования CISCO необходимо вводить 

команды вручную в терминальном режиме, при этом применяются типо-

вые стандартные программы такие, как HyperTerminal или PuTTY. Для бо-

лее эффективного и быстрого освоения было разработано и внедрено про-

граммное приложение StudyStandNet. Графический интерфейс приложения 

визуально отображает реальное оборудование. Приложение включает мо-

дуль терминала и модуль анализа команд, что позволяет при ретрансляции 

вводимых команд анализировать, регистрировать ошибочные команды и 

показывать варианты правильных значений (в течение 5–20 с) и их назна-

чение.  

Предложенная методика обучения позволяет осмысленно восприни-

мать синтаксис команд, их назначение и тем самым позволяет значительно 

быстрее и глубже освоить учебный материал таких сложных дисциплин 

как «Сети и телекоммуникации», «Компьютерные сети» и «Аппаратно-

программное обеспечение ЭВМ и сетей».   
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лее следует Украина (1,7 %), Узбекистан (1,2 %), Туркменистан (0,8 %), 

Польша (0,7 %) и прочие. 

ЗАО Оршанской ПТФ «Свiтанак» производит верхнюю одежду для 

детей следующих возрастных групп: ясельная группа, дошкольная группа, 

младшая школьная группа и старшая школьная группа. Товарная номен-

клатура представлена следующими позициями: зимние куртки, ветровки, 

куртки утепленные, конверты, комбинезоны, комплекты, жилеты, полу-

комбинезоны. Одежда для всех возрастных групп и всего ассортиментного 

ряда экспортируется. 

Как показал анализ, наиболее прибыльной единицей экспортной то-

варной номенклатуры выступает зимняя куртка. Предприятию следует 

рассмотреть вариант наращивания объемов ее реализации в перспективных 

для экспорта регионах.  

Далее при анализе контрактного портфеля предлагается его исследо-

вать и структурировать по четырем основным критериям – объему реали-

зации по контракту, контрактной цене, затратам на транспортировку, та-

моженное оформление экспортной поставки.  

С помощью такого структурирования можно определить наиболее вы-

годные контракты. Таковыми будут те, в которых будет оговорена высокая 

цена поставки, значительный объем, однако затраты на транспортировку и 

таможенное оформление экспортной поставки будет ниже, по сравнению с 

затратами по аналогичным условиям поставок. Наименее выгодными для 

предприятия экспортными контрактами будут те, в которых оговаривается 

невысокий объем поставок продукции при невысокой их цене, но со зна-

чительным уровнем затрат на транспортировку и оформление.  

Чтобы выяснить какова же привлекательность экспортных контрактов 

в целом, рекомендуется рассчитать среднюю привлекательность контракт-

ного портфеля.  

За 2017 г. предприятием было выполнено 387 экспортных контрактов 

по пошиву детской верхней одежды. По результатам анализа было опреде-

лено, что для ЗАО Оршанской ПТФ «Свiтанак» привлекательность кон-

трактного портфеля в отчетном году составила 5,16 балла, что позволило 

сделать вывод о достаточной привлекательности контрактного портфеля. 

Второй этап анализа экспортной деятельности предприятия посвящен 

анализу объема продаж продукции на экспорт. 

Анализ рекомендуется начинать с изучения динамики простых пока-

зателей объема продаж экспортной продукции в натуральном и стоимост-

ном выражении. Проанализировав представленную информацию, можно 

прийти к выводу о росте или снижении объема реализации продукции на 

экспорт в стоимостном и натуральном выражении, ускорении или замед-

лении его изменения. 

Анализ экспортной деятельности ЗАО Оршанской ПТФ «Свiтанак» 

показал, что в 2017 г. в натуральном выражении выросли объемы отгру-

женной продукции по позициям зимних курток, утепленных курток, ком-
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бинезонов и комплектов. По остальным позициям товарной номенклатуры 

в отчетном году темп роста натуральных показателей реализации продук-

ции показал значения меньше 100 %. Показатели экспортной выручки в 

2017 г. относительно 2016 г. увеличились по всем позициям производимой 

продукции. Это связано с увеличением валютного курса и изменением це-

ны на некоторые группы товаров. 

На заключительном этапе оценки эффективности экспортной деятель-

ности рассчитывается показатель рентабельности продукции. Анализ пока-

зал, что для исследуемого предприятия все позиции экспортируемой то-

варной номенклатуры рентабельны. Значение их эффективности колеблет-

ся в пределах от 9 до 13 %. 

Таким образом, представленная методика позволит комплексно про-

анализировать экспортную деятельность любого предприятия. Исследова-

ние экспорта ЗАО Оршанской ПТФ «Свiтанак» показало, что контрактный 

портфель по экспортным поставкам достаточно привлекательный, поток 

денежных средств от экспортной деятельности в 2017 г. вырос и предприя-

тие экспортирует рентабельную продукцию. 

В качестве мероприятий по совершенствованию экспортной деятель-

ности ЗАО Оршанской ПТФ «Свiтанак» можно предложить следующие: 

– оптимизировать контрактный портфель экспортных контрактов в 

сторону увеличения количества договоров с большими объемами поставки 

и высокой ценой. Это поможет снизить затраты на таможенное оформле-

ние и транспортировку, что приведет к снижению экспортной себестоимо-

сти; 

– проведение постоянного мониторинга объема реализации экспорт-

ной продукции и валютной выручки с целью недопущения наращивания 

объема производства единицы товарной номенклатуры и одновременного 

снижения экспортной выручки. Это может привести к образованию запа-

сов невостребованной продукции и падению оборотных денежных средств 

предприятия; 

– расширение модельного ряда экспортируемой продукции согласно 

модных тенденций сезона. Данное мероприятие позволит нарастить объе-

мы реализации товара на зарубежные рынки при незначительном росте се-

бестоимости, что позволит увеличить экспортную выручку, а в послед-

ствии и рентабельность продукции. 

Реализация ЗАО Оршанской ПТФ «Свiтанак» перечисленных меро-

приятий позволит укрепить свои конкурентные позиции на внешних рын-

ках и повысить основные финансовые показатели деятельности предприя-

тия.   
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Математическое моделирование термоэлектрических процессов, про-

текающих при контактной рельефной сварке (КРС), представляет практи-

ческий интерес, т. к. позволяет проанализировать распределение плотности 

электрического тока и температурного поля в межэлектродной зоне и то-

коподводящих электродах. Экспериментальное исследование этих пара-

метров не представляется возможным ввиду малых размеров сварного со-

единения, короткой продолжительности протекания процесса и отсутствия 

каких-либо точных методик измерения. 

Целью математического моделирования процесса КРС является гра-

фическое представление характера протекания электрического тока через 

зону сварки, областей нагрева свариваемых деталей и электродов, опреде-

ление числовых величин температурных и электрических характеристик в 

различных точках сварного соединения и наглядное определение зоны 

плавления металла. Спецификой математического моделирования процес-

са рельефной сварки являются большие пластические деформации рельефа 

и значительные искажения сетки конечных элементов в зоне соединения. 

Разработана методика математического моделирования термо-

электрических процессов при КРС, основанная на 2D-моделировании в 

программном продукте ANSYS. Коэффициент термического расширения, 

удельное электрическое сопротивление, энтальпия, удельная теплоемкость 

и теплопроводность для материалов электродов (хромистая бронза) и сва-

риваемых деталей (конструкционная сталь) задавались графически в зави-

симости от температуры с использованием литературных данных.  

На торце верхнего электрода задавался положительный потенциал пе-

ременного тока, на торце нижнего электрода – нулевой потенциал. 

Для контактов «деталь-деталь» и «электрод-деталь» задавались пара-

метры контактного взаимодействия: термическая проводимость контактов 

по закону теплопроводности Фурье, электрическая проводимость контак-

тов по закону Видемана-Франца-Лоренца. 

По результатам математического моделирования определены общая 

напряженность электрического поля, плотность тока в различных точках 

сварного соединения, температурные поля в межэлектродной зоне и рас-

пределение теплового потока.  

Следующим шагом является подключение к термоэлектрическому 

расчету термодеформационного и решение пошагово-совмещенной задачи.   


