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Изучение существующих и перспективных телекоммуникационных 

технологий является актуальной задачей при подготовке IT-специалистов 

для работы на производственных предприятиях, поэтому лабораторные 

работы проводятся на физически реальном оборудовании. 

В университете на кафедре «Автоматизированные системы управле-

ния» разработан, смонтирован и эксплуатируется лабораторный стенд 

«Исследование систем передачи данных» (ИСПД). В состав лабораторного 

стенда ИСПД входит следующее оборудование: патч-панель (коммутаци-

онная панель), коммутатор Ethernet Catalyst 2960, маршрутизатор 

CISCO2901/K9 фирмы Cisco System и сервер Super Micro.  

При конфигурировании оборудования CISCO необходимо вводить 

команды вручную в терминальном режиме, при этом применяются типо-

вые стандартные программы такие, как HyperTerminal или PuTTY. Для бо-

лее эффективного и быстрого освоения было разработано и внедрено про-

граммное приложение StudyStandNet. Графический интерфейс приложения 

визуально отображает реальное оборудование. Приложение включает мо-

дуль терминала и модуль анализа команд, что позволяет при ретрансляции 

вводимых команд анализировать, регистрировать ошибочные команды и 

показывать варианты правильных значений (в течение 5–20 с) и их назна-

чение.  

Предложенная методика обучения позволяет осмысленно восприни-

мать синтаксис команд, их назначение и тем самым позволяет значительно 

быстрее и глубже освоить учебный материал таких сложных дисциплин 

как «Сети и телекоммуникации», «Компьютерные сети» и «Аппаратно-

программное обеспечение ЭВМ и сетей».   
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лее следует Украина (1,7 %), Узбекистан (1,2 %), Туркменистан (0,8 %), 

Польша (0,7 %) и прочие. 

ЗАО Оршанской ПТФ «Свiтанак» производит верхнюю одежду для 

детей следующих возрастных групп: ясельная группа, дошкольная группа, 

младшая школьная группа и старшая школьная группа. Товарная номен-

клатура представлена следующими позициями: зимние куртки, ветровки, 

куртки утепленные, конверты, комбинезоны, комплекты, жилеты, полу-

комбинезоны. Одежда для всех возрастных групп и всего ассортиментного 

ряда экспортируется. 

Как показал анализ, наиболее прибыльной единицей экспортной то-

варной номенклатуры выступает зимняя куртка. Предприятию следует 

рассмотреть вариант наращивания объемов ее реализации в перспективных 

для экспорта регионах.  

Далее при анализе контрактного портфеля предлагается его исследо-

вать и структурировать по четырем основным критериям – объему реали-

зации по контракту, контрактной цене, затратам на транспортировку, та-

моженное оформление экспортной поставки.  

С помощью такого структурирования можно определить наиболее вы-

годные контракты. Таковыми будут те, в которых будет оговорена высокая 

цена поставки, значительный объем, однако затраты на транспортировку и 

таможенное оформление экспортной поставки будет ниже, по сравнению с 

затратами по аналогичным условиям поставок. Наименее выгодными для 

предприятия экспортными контрактами будут те, в которых оговаривается 

невысокий объем поставок продукции при невысокой их цене, но со зна-

чительным уровнем затрат на транспортировку и оформление.  

Чтобы выяснить какова же привлекательность экспортных контрактов 

в целом, рекомендуется рассчитать среднюю привлекательность контракт-

ного портфеля.  

За 2017 г. предприятием было выполнено 387 экспортных контрактов 

по пошиву детской верхней одежды. По результатам анализа было опреде-

лено, что для ЗАО Оршанской ПТФ «Свiтанак» привлекательность кон-

трактного портфеля в отчетном году составила 5,16 балла, что позволило 

сделать вывод о достаточной привлекательности контрактного портфеля. 

Второй этап анализа экспортной деятельности предприятия посвящен 

анализу объема продаж продукции на экспорт. 

Анализ рекомендуется начинать с изучения динамики простых пока-

зателей объема продаж экспортной продукции в натуральном и стоимост-

ном выражении. Проанализировав представленную информацию, можно 

прийти к выводу о росте или снижении объема реализации продукции на 

экспорт в стоимостном и натуральном выражении, ускорении или замед-

лении его изменения. 

Анализ экспортной деятельности ЗАО Оршанской ПТФ «Свiтанак» 

показал, что в 2017 г. в натуральном выражении выросли объемы отгру-

женной продукции по позициям зимних курток, утепленных курток, ком-


