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Общеизвестно, что теплоэнергетическая отрасль является одним из 

ключевых показателей благосостояния страны. Ведь именно от нее во мно-
гом зависит не только функционирование других экономических объектов, 
но и благополучие граждан. В связи с этим развитию данной отрасли 
должно уделяться особое внимание. К сожалению, для обеспечения без-
опасного и бесперебойного теплоснабжения, поддержания тепловых сетей 
исключительно государственных средств не хватает, а привлечение част-
ного капитала сопряжено со значительными трудностями. При этом экс-
перты с одной стороны отмечают инвестиционную привлекательность от-
расли, но с другой, практически полное отсутствие опыта частных инве-
стиций в данный сектор и серьезные риски, связанные с дефицитом инве-
стиционных проектов, недостатками законодательных регламентов и не-
прозрачностью отношений, существенно осложняют сложившуюся ситуа-
цию [1]. 

Процесс оформление сделок в данной отрасли достаточно сложен, до-
говорные документы сложны по своей структуре, кроме того, нехватка 
профессиональных управленцев на объектах энергетики приводит к тому, 
что для успешной реализации проекта со стороны инвестора требуются не 
только финансовые ресурсы, но и эффективный менеджер, способный от-
слеживать ситуацию на протяжении всей реализации. Организаций, спо-
собных осуществить это на российском рынке не так много. 

Другими словами, необходимо создание звена посредников между ор-
ганизациями теплоэнергетической отрасли, выступающими в качестве по-
требителя инвестиционных услуг, и непосредственными инвесторами, го-
товыми вкладывать свои финансовые средства в развитие данной сферы. 
Роль посреднической организации при этом должна заключаться не только 
в юридическом сопровождении сделок, но и в непосредственном контроле 
за строительством или модернизацией объекта. 
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Преимуществами механических передач фрикционного типа перед 

другими видами механических передач является их простота, обеспечива-
ющая низкую себестоимость изготовления, а также работа с пониженными 
виброакустическими показателями. Однако их использование ограничива-
ется: во-первых, невысокой нагрузочной способностью; во-вторых, невоз-
можностью трансформировать вращение с большими значениями переда-
точных отношений. 

Основное преимущество предлагаемой прецессионной передачи 
фрикционного типа является возможность обеспечения значительных пе-
редаточных отношений (от 10 до 600), а также возможность расположить 
детали редуцирующего узла в корпусе приводного электродвигателя. 

В предлагаемой прецессионной магнитной передаче фрикционного 
типа, благодаря наличию симметричных внутренних и наружных конусо-
образных рабочих поверхностей расположенных на противоположных 
торцах ротора и центральных колес, обеспечивается симметричное замы-
кание усилий прижатия с разгрузкой от них выходного вала. Причем в 
предлагаемой передаче мощность передается двумя контактными зонами, 
что значительно повышает нагрузочную способность предлагаемой пере-
дачи. 

Для определения взаимосвязи между моментом приложенном на вы-
ходном валу и силой магнитного притяжения статора и ротора рассмотрим 
схему показанную на рис. 1. 

Так как все силы в системе симметричны, то предположим, что силы 
трения будут равны между собой. Силы притяжения и отталкивания также 
будут равны между собой. Составив уравнение равновесия моментов всех 
сил относительно оси Х определим необходимую для создания момента 
силу притяжения ротора к статору: 
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Рис. 1. Схема силового взаимодействия в прецессионной магнитной 

передаче фрикционного типа 
 

Зная зависимость силы тяги электромагнита от выходного момента и 
силу тяги через магнитную индукцию, сможем определить площадь маг-
нитного полюса.  
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Зная площадь магнитного полюса необходимого для создания задан-
ного вращающегося момента можно подобрать необходимый электродви-
гатель, площадь магнитного полюса которого будет удовлетворять расчет-
ной. 

Найденная зависимость позволит определять параметры электродви-
гателя прецессионного магнитного редуктора на стадии проектирования. 

На основании показанной выше схемы была разработана и изготовле-
на конструкция прецессионного магнитного привода с фрикционным за-
цеплением на базе однополюсного трехфазного электродвигателя         
АИР-63А2.  

Результаты проведенных пусковых испытаний позволили подтвердить 
верность вывода о перспективности направления усовершенствования 
конструкции планетарного прецессионного магнитного редуктора фрикци-
онного типа.  

 
  

189 
 

УДК 339.137 
ПУТИ ПОВЫШЕНИЯ КОНКУРЕНТОСПОСОБНОСТИ ТОРГОВЫХ 

ПРЕДПРИЯТИЙ 
 

К. В. ЖИГАРЕВА 
Научный руководитель М. Н. ГРИНЕВИЧ, канд. экон. наук, доц. 

Государственное учреждение высшего профессионального образования 
 «БЕЛОРУССКО-РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ» 

Могилев, Беларусь 
 

Конкурентоспособность является одним из важнейших показателей 
состояния предприятия как хозяйствующего субъекта, который определяет 
перспективы его дальнейшего развития, возможность достижения страте-
гических целей и задач.  

Под конкурентоспособностью торгового предприятия понимается те-
кущее положение предприятия на рынке и тенденции его изменения.  

Рыночная сила предприятия зависит от ряда факторов эффективности 
ведения бизнеса компании, которые являются преимуществами по сравне-
нию с конкурентами, так же от эффективности системы продаж, от уровня 
цен на реализуемую продукцию.  

Проведенный анализ выявил общие недостатки в работе торговых 
предприятий: неполная загрузка торговых площадей, отсутствие имидже-
образования, отсутствие стимулирования сбыта, наличие «мертвого сезо-
на», природные явления и человеческий фактор. 

На рынке товаров и услуг существует жесткая конкуренция, поэтому 
крайне важно предоставить покупателю все условия для совершения поку-
пок, а так же проинформировать о достоинствах, которые выделяют торго-
вое предприятие среди всех остальных. 

Конкурентоспособность предприятия определяется такими факторами 
как: качество продукции и услуг, наличие эффективной стратегии марке-
тинга и сбыта, уровень квалификации персонала, доступность источников 
финансирования. 

Под организационно-экономическим механизмом обеспечения конку-
рентоспособности предприятия следует понимать совокупность методов и 
способов, которые дают возможность предприятию иметь устойчивое по-
ложение на рынке. Особое внимание заслуживает стимулирование сбыта 
как элемент повышения конкурентоспособности и «привязывания» поку-
пателей. Стимулирование сбыта имеет многоцелевую направленность: по-
требитель, продавец, торговый посредник.  

Ориентированное на торговлю стимулирование сбыта включает ис-
пользование различных видов вспомогательных средств, которые направ-
лены на активизацию ответных действий оптовиков и розничных торгов-
цев. Поэтому для повышения конкурентоспособности необходимо уделить 
особое внимание стимулированию сбыта.   
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