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Цена – основной инструмент коммерческой политики фирмы. И по-

этому стратегия ценообразования должна быть увязана с общими целями 
фирмы в соответствии с системой маркетинга и отражать их. Часто можно 
встретить утверждение, что основной целью любой фирмы является мак-
симизация прибыли. Это не совсем так: во-первых, в силу внешних факто-
ров (появление опасных конкурентов на рынке, нестабильная обстановка в 
стране) более важным может оказаться сохранение доли продаж на рынке. 
Во-вторых, стремление к максимизации ценности фирмы может потребо-
вать временного сокращения прибыли для обеспечения устойчивых пер-
спектив развития.  

Так или иначе, максимизация прибыли остается одной из важнейших 
задач коммерческой организации, причем формулироваться она может в 
нескольких вариантах: максимизация абсолютной величины прибыли; рен-
табельности продаж; рентабельности чистого собственного капитала фир-
мы; максимизация рентабельности всех активов организации.  

В коммерческой практике чаще можно столкнуться с целью не мак-
симизации прибыли, а достижения определенного уровня прибыльности, 
который обычно ниже теоретически возможного максимума. Этот подход 
предотвращает чрезмерное завышение цен фирмой, ухудшающее соотно-
шение цены / качества продаваемых товаров. 

Другой задачей фирмы является стабилизация позиции на рынке. Эта цель 
приобретает особое значение на рынке с ухудшающимися условиями сбыта и 
на рынке с высокой эластичностью спроса. Фирмы, строящие свою политику на 
этой основе, должны быть очень осторожны в резком изменении цен. 

Третья цель может состоять в достижении наиболее высоких темпов 
роста,  завоевании лидерских позиций, максимизируя объемы продаж. В 
случае, когда фирма не заняла своей максимально возможной доли рынка, 
ее политика  должна состоять в поддержании относительно низкого уровня 
цен (для ускорения роста продаж). Когда же дальнейшая экспансия невоз-
можна, цены надо поддерживать на сложившемся уровне, поскольку фир-
ме необходим запас прибыли для покрытия постоянно растущих затрат на 
реализацию активной маркетинговой политики, направленной на стабиль-
ное увеличение продаж.  
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Если трение качения происходит на фоне циклического деформирова-

ния хотя бы одного из контактирующих тел, то говорят, что система, кото-
рую называют трибофатической, работает в условиях контактно-
механической усталости. Это, как правило, наиболее ответственные и мас-
совые узлы современных машин и оборудования. Их подавляющее боль-
шинство эксплуатируется в смазочных средах для уменьшения потерь 
мощности на трение, а также снижение износа трущихся поверхностей.  

В работе представлены результаты экспериментальных исследований 
закономерностей влияния смазочных материалов (консистентной графито-
вой смазки и жидкого трансмиссионного масла Нафтан ТИ 5-2) на измене-
ние характеристик трения и изнашивания в трибофатической системе 
сталь 18 ХГТ (вал) / сталь 18ХГТ (ролик). Анализ показал, что цикличе-
ские напряжения (от изгиба), действующие в зоне контактного взаимодей-
ствия, могут, в зависимости от условий нагружения и смазки, повышать 
(до 25 %) либо снижать (до 25 %) значения характеристик трения и изна-
шивания. При этом наилучшие значения сближения осей (значения мень-
ше ~ на 40 %) и момента трения качению (значения меньше ~ на 35 %) 
достигаются при использовании графитовой смазки, что связанно с ее 
свойствами, которые оказывают положительное влияние на изменение ха-
рактеристик трения и изнашивания испытуемой трибофатической систе-
мы. 

Полученные в работе результаты позволяют ставить и решать задачу 
регулирования долговечности и надежности различных узлов машин и 
оборудования, путем рационального подбора: вида смазочного материала 
(консистенция, вязкость, температурный диапазон работы), способа его 
подачи в зону трения, величины и знака действующих циклических на-
пряжений в трибофатических системах. 
  




