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Дорожное полотно, встречая на своем пути преграды в виде рек, 
оврагов, ручьев, проходит по таким искусственным сооружениям, как 
мосты, виадуки, путепроводы, эстакады. Эти сооружения являются 
составной частью автомобильных дорог. Наряду с дорожным полотном, они 
обеспечивают бесперебойное и безопасное движение автомобильного 
транспорта и пешеходов.  

При возведении искусственных сооружений большое внимание 
уделяют обеспечению устойчивости подходных насыпей и конусов 
земляного полотна, которая зависит от прочностных характеристик грунта, 
высоты насыпи, заложения откоса и т. д.  

Дожди, сильные ветры, солнце или мороз со снегом становятся 
причинами, вызывающими процессы эрозии, разрушающие откосы 
подходных насыпей.  

Практика эксплуатации сооружений показывает, что в тех случаях, 
когда вопросам обеспечения устойчивости откосов и их защите от размыва 
не уделяется должного внимания, возникают деформации земляного 
полотна и откосозащитных сооружений, на устранение которых требуются 
немалые затраты.  

Укрепив откосы высоких насыпей наиболее часто применяемым 
материалом – засевом трав, возникает опасность их размыва в период 
стабилизации укреплений. Период стабилизации составляет от 3                    
до 7 недель и связан с прорастанием семян трав, образованием развитой 
корневой системы, способной противостоять воздействиям атмос-                   
ферных осадков. 

Чтобы закрепить откос насыпи от размыва, на период стабилизации 
укрепления засевом трав предлагаем использовать заборы из плетня 
высотой 0,1 м от поверхности грунта, установленные вдоль откоса 
параллельно друг другу на расстоянии от 0,4 до 0,6 м. 

Изготовить забор можно из ивовых прутьев или пластика. После 
образования на откосе развитой корневой системы заборы демонтируют для 
повторного применения. 

Таким образом, предлагаемое мероприятие позволит: защитить откосы 
высоких подходных насыпей от размывов сразу после посева трав; 
исключить необходимость ремонтных работ по восстановлению размывов; 
утилизировать ивовые прутья, остающиеся после очистки                    
придорожной полосы.  
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Грамотно организованная система распределения готовой продукции 
является ключевым фактором успешной логистики на рынке для 
промышленного предприятия.  

В рамках исследования проведена оценка системы распределения 
продукции УП «Стальная линия», вследствие чего получены результаты, 
которые свидетельствуют о необходимости увязки объемов производства 
продукции с объемами реализации, поэтому был осуществлен анализ 
сезонности реализации продукции предприятия.  

Анализируя пики, рассчитанные при помощи индексов сезонности, 
видно, что подъемы реализации продукции УП «Стальная линия» 
совпадают с наступлением осени. Это свидетельствует о повышении 
активности покупателей. Особенно резким падением продаж продукции 
предприятия характеризуется начало года (январь, февраль, март и апрель). 
Данный негативный факт способствует тому, что на складе готовой 
продукции накапливаются значительные запасы дверей, при этом 
предсказать, будет ли продукция пользоваться спросом на рынке, очень 
сложно в связи с изменчивыми вкусами покупателей.  

Рассчитанные пики сезонности являются основой для активизации 
мероприятий по увеличению продаж, однако эти мероприятия должны быть 
продуманы и обоснованы, для чего был проведен опрос среди покупателей 
продукции УП «Стальная линия», который позволил описать их 
предпочтения: 
        – большая часть потребителей при выборе стальных дверей отдают 
предпочтения взломостойкости, звуко- и теплоизоляции, надежности; 
        – помимо качественных характеристик (прочность, надежность, ус-
тойчивость к взлому и длительность эксплуатации), потребителей 
интересует внешняя привлекательность двери. При этом большинство 
потребителей отдают предпочтения стальным дверям с недорогим                    
и долговечным покрытием; 
        – значительное внимание при выборе стальной двери потребитель 
обращает на качество и устройство замка, оформление двери, 
предоставляемым дополнительным услугам по доставке и установке,                    
а также на срок гарантии.  

Таким образом, развитие системы распределения продукции 
предприятия должно осуществляться с учетом сезонных колебаний.     




