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УДК 657.212:338.2 

УПРАВЛЕНИЕ ДЕБИТОРСКОЙ ЗАДОЛЖЕННОСТЬЮ ОРГАНИЗАЦИИ 

 

С. С. ПРОХОРОВА 

Научный руководитель О. В. БАЛЬЧЕВСКАЯ 

БЕЛОРУССКО-РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ 

 
Дебиторская задолженность относится к высоколиквидным активам 

предприятия, обладающим повышенным риском. Большой объем просро-
ченной и безнадежной дебиторской задолженности существенно увеличива-
ет затраты на обслуживание заемного капитала, повышает издержки органи-
зации, что негативно сказывается на финансовой устойчивости предприятия. 
В настоящее время по данным Министерства статистики Республики Бела-
русь доля организаций, имеющих просроченную дебиторскую задолжен-
ность в общем числе организаций составляет 68,9 %. Этим и обосновывается 
актуальность данной темы. 

Существует множество причин возникновения дебиторской задолжен-
ности, но главными можно назвать следующие: 

1) правовые (юридические) аспекты возникновения, такие как незнание 
законодательства или выстраивание отношений с неуполномоченным лицом; 

2) завышенные оценки кредитоспособности покупателей, не соответст-
вующие реальной готовности последних своевременно оплатить получен-
ную продукцию.  

Важнейшим этапом в управлении дебиторской задолженностью являет-
ся разработка и утверждение кредитной политики организации, то есть свод 
правил, регламентирующих предоставление коммерческого кредита и поря-
док взыскания задолженности. Существует теоретической подход к опреде-
лению самой выгодной кредитной политики: нужно наращивать объем кре-
дитования покупателей до тех пор, пока возникающие издержки не сравня-
ются с дополнительной прибылью, получаемой от увеличения объемов про-
даж. 

Предприятие, продающее свою продукцию в кредит, должно опреде-
литься по следующим вопросам: 

1) кому предоставлять кредит? 
2) какие условия предоставления кредита? 
3) какова политика сбора платежей? 
Говоря об изучении кредитоспособности предприятия, следует приме-

нить разделение всех клиентов на 2 категории, используя закон Парето: 20 % 
клиентов приносят 80 % прибыли, и 80 % клиентов приносят 20 % прибыли. 
Необходимо определить, какие клиенты попадают в первую категорию, т.к. 
они являются надежными и представляют наибольший интерес для органи-
зации. Дальнейшую дифференциацию клиентов и условий предоставления 
им товарного кредита можно провести с помощью построения кредитного 
рейтинга клиентов компании на основании важнейших показателей, напри-
мер платежная дисциплина и объем поставок, присваивая каждому клиенту в 
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УДК 621.791.763.1 

ИССЛЕДОВАНИЕ МЕХАНИЧЕСКИХ СВОЙСТВ СОЕДИНЕНИЙ,  

СВАРЕННЫХ В СМЕСИ Ar+CO2 В ЗАВИСИМОСТИ ОТ РЕЖИМОВ 

СВАРКИ И СВАРОЧНОЙ ПРОВОЛОКИ 

 

М. А. КАДРОВ 

Научный руководитель В. П. КУЛИКОВ, д-р техн. наук, проф. 

БЕЛОРУССКО-РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ 

 

В настоящее время, для защиты сварочной ванны и зоны горения дуги 

при механизированной сварке в защитных газах, перспективным, с точки 

зрения повышения эксплуатационных свойств соединения, является исполь-

зование газовых смесей на основе аргона вместо традиционно используемо-

го на отечественных предприятиях для этих целей углекислого газа. Следует 

учитывать, что сварка в среде Ar+CO2 не только отличается от процесса 

сварки в углекислом газе более инертной защитной газовой средой с сущест-

венно меньшим окислительным потенциалом, но и имеет свои металлурги-

ческие особенности. Очевидно, что в этом случае, выбор сварочных мате-

риалов должен быть обоснованным. 

Целью данной работы было определение на основании результатов ме-

ханических испытаний на ударный изгиб металла шва сварных соединений, 

преимуществ использования для сварки в защитных газовых смесях Ar+CO2 

проволок типа Св08ГС с пониженным содержанием элементов раскислите-

лей. Очевидно, что чрезмерное их количество, необходимое для раскисления 

сварочной ванны в случае сварки в среде углекислого газа, при переходе на 

использование смесей на основе аргона будет являться избыточным, что, ве-

роятно, может снизить прочностные показатели сварного соединения. Для 

проведения испытаний использовались наиболее распространенные на дан-

ный момент типы проволок Св08ГС, Св08Г2С и G3Si1. 

Анализ полученных результатов для сварки в среде Ar+CO2 показал, что 

проволока типа Св08ГС обладает преимуществом, с точки зрения повыше-

ния показателя ударной вязкости металла шва сварного соединения, только в 

диапазоне малых значений силы сварочного тока (180–240 А). С повышени-

ем тока свыше 240–250 А, наиболее предпочтительным является использо-

вание проволоки Св08Г2С. Следует также отметить, что при повышении си-

лы сварочного тока свыше 240 А наблюдается струйный процесс переноса 

электродного металла. Пониженное разбрызгивание и отсутствие возмуще-

ний газовой защиты, связанных с капельным переносом металла и газодина-

мическими ударами плазменных потоков по сварочной ванне приводят к 

росту показателя ударной вязкости во всѐм диапазоне температур проведе-

ния испытаний. 

  



88 
 

УДК316. 612 

ЛИЧНОСТЬ КАК СОЦИАЛЬНЫЙ ТИП 

 

А. И. ИСАЧЕНКО 

Научный руководитель В. Д. ПОДОШЕВКО, канд. филос. наук, доц. 

БЕЛРУССКО-РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ 

 
Личность – это социальное системное качество, которое приобретено 

индивидом в процессе деятельности и общения, характеризующее уровень 
общественных отношений в человеке. Личность выступает как представи-
тель социальной группы, класса, нации, семьи, то есть социология выделяет 
в личности социально-типическое. Социология рассматривает личность в 
трѐх основных аспектах:  

а) как социальная система и как элемент социальных общностей и  ин-
ститутов;  

б) как объект социальных отношений;  
в) как субъект общественных отношений, в том числе: деятельность, 

поведение и активность личности.   
Основополагающими внутренними мотивами в деятельности личности 

являются: потребности, интересы, стимулы, цели и идеалы. Значительную 
роль в деятельности личности играет конечный результат. Социальными ка-
чествами личности являются: самосознание, самооценка, активность, на-
правленность, убеждение, установка, ценности и идентичность. Они пред-
ставляют сложную социальную структуру личности. Необходимо отметить 
ряд социальных типов личности: модальная, базисная, маргинальная, реак-
тивная, проактивная и криминальная. В социологической литературе рас-
сматриваются и такие типы личности: «деятели», «мыслители», «люди 
чувств и эмоций», «гуманисты и подвижники».  

Личностью не рождаются, личностью становятся в процессе социализа-
ции человека. Социализация – это процесс становления личности, который 
начинается с ранних лет. Существуют три сферы социализации личности:  

а) деятельность;  
б) общение;  
в) самосознание.  
В процессе деятельности человека происходит его ориентировка в сис-

теме связей, центрирования внимания вокруг главного, освоение личностью 
новых ролей и осмысливание их значимости. В процессе общения увеличи-
вается количество контактов между личностью и другими людьми. В про-
цессе формирования самосознания личности происходит становление в че-
ловеке образа его «я», который не возникает сразу в человеке, а складывает-
ся на протяжении всей его жизни под влиянием ряда основных компонентов: 
познавательного (знание себя), эмоционального (оценка себя), поведенче-
ского (отношение к себе). Институтами социализации личности являются: 
семья, дошкольные детские учреждения, школа, компания сверстников, тру-
довой коллектив, социально-культурная общность.  
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зависимости от того или иного значения показателей рейтинг от А до Е, что 
видно в табл. 1.  

 

Табл. 1. Присвоение кредитного рейтинга в зависимости от просрочки плате-

жа и суммы поставок 
 

Максимальная 

просрочка оплаты 

в течение года, 

дней 

 

Рейтинг 

Сумма реализации за 

год 

 

Рейтинг 

Без просрочки A Больше 1 млрд р. A 

Меньше 7 B Больше 500 млн р. B 

Меньше 30 C Больше 200 млн р. C 

Меньше 90 D Больше 50 млн р. D 

Больше 90 E Больше 10 млн р. E 
 

После присвоения рейтинга необходимо привести его к однозначному 

значению, как показано в табл. 2. 
 

Табл. 2. Приведение двузначного рейтинга к однозначному 
 

Двузначный рейтинг Однозначный рейтинг 

АА, АВ, ВА A 

АС, AD, AE, BB, BC, BD, BE B 

СА, CB, CC, CD, CE C 

DA, DB, DC, DD, DE D 

EA, EB, EC, ED, EE E 
 

Далее выделяются кредитные условия для каждого рейтинга. Ранжиро-

вание условий предоставления коммерческого кредита представлено в    

табл. 3. 
 

Табл. 3. Ранжирование условий предоставления коммерческого кредита в за-

висимости от рейтинга клиента 
 

Рейтинг Договорная пеня Размер коммерческо-

го кредита 

Размер наценки 

 

A 

По желанию клиен-

та 

 

Без ограничений 

На усмотрение ор-

ганизации 

 

B 

По согласованию 

сторон 

 

До 500 млн р. 

На усмотрение ор-

ганизации 

 

C 

 

0,15 % 

 

До 200 млн р. 

На усмотрение ор-

ганизации 

D 0,15 % До 50 млн р. Максимум 

E 0,15 % Запрещен Максимум 
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Рассматривая вопрос условий предоставления кредита, следует рас-

смотреть одну из наиболее распространенных в экономически развитых 

странах схему типа «2/10 net 30». Данная схема означает, что: 

а) покупатель получает скидку в размере 2 % в случае оплаты получен-

ного товара в течение 10 дней с начала периода кредитования (например, с 

момента получения или отгрузки товара); 

б) покупатель платит полную стоимость товара, если оплата совершает-

ся в период с 11 по 30 день кредитного периода (отсюда, кстати, видна смы-

словая нагрузка термина «net» – к концу срока кредитования покупатель 

обязан «расчистить» свои обязательства перед поставщиком); 

в) в случае неуплаты в течение 30 дней покупатель будет вынужден до-

полнительно оплатить штраф, величина которого может варьироваться в за-

висимости от момента оплаты. 

Предоставление скидки выгодно как покупателю, так и продавцу. Пер-

вый имеет прямую выгоду от снижения затрат на покупку товаров, второй 

получает косвенную выгоду в связи с ускорением оборачиваемости средств, 

вложенных в дебиторскую задолженность, которая, как и производственные 

запасы, представляет собой иммобилизацию денежных средств. 

Общая политика сбора платежей за поставленную продукцию определя-

ется фирмой путем комбинирования целого ряда используемых ею процедур 

взимания платежей. Одним из основных переменных факторов, определяю-

щих эту политику, является сумма, затрачиваемая на процедуры взыскания 

долгов. До определенного момента зависимость носит весьма конкретный 

характер: чем больше затрачивается средств на процедуры взыскания, тем 

меньше процент безнадежных долгов и тем короче средний период взыска-

ния долга (при том, что все остальные показатели остаются прежними). Од-

нако следует помнить, что эта взаимозависимость не носит линейный харак-

тер. Так, первоначальные расходы по взиманию платежей обычно не способ-

ствуют значительному сокращению потерь по безнадежным долгам. Допол-

нительные же расходы данного типа очень серьезно влияют на этот показа-

тель, но лишь до определенного момента, после которого их влияние на раз-

меры безнадежных долгов имеют тенденцию сокращаться. 

Управление дебиторской задолженностью – процесс трудоемкий и мно-

гоэтапный. Главной его целью должно стать ускорение цикла оборота 

средств в расчетах для улучшения платежеспособности организации, и для 

достижения  этой цели необходим выбор рациональной стратегии предос-

тавления коммерческих кредитов и постоянный контроль за ее выполнением. 
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УДК 625.72 

АНАЛИЗ ДЕФЕКТОВ ВОДОПРОПУСКНЫХ СООРУЖЕНИЙ 

 

Д. С. ИЛЮКОВИЧ, Ю. А. ВОЛКОВА 

Научные руководители А. М. СЕРГЕЕВА; 

В. Т. ПАРАХНЕВИЧ, канд. техн. наук, доц. 

БЕЛОРУССКО-РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ 

 

В ходе данной работы были проанализированы ведомости дефектов во-

допропускных труб расположенных на девяти автомобильных дорогах. Это 

такие дороги как: подъезд к паромной переправе через р. Днепр от М-8; 

Княжицы – Захват; Пашково – Софиевка от М-4; подъезд к д. Грибаны от    

Р-123; Н-10990 Сидоровичи – Полна; Р-75 Климовичи – Костюковичи; подъ-

езд к д. Круги от Р-123; подъезд к д. Мишковка от подъезда к д. Машенаки 

от М-8; Р-15 Кричев – Орша – Лепель, Подъезд №1 к г. Горки. На этих доро-

гах расположено 27 железобетонных водопропускных труб диаметрами от 

0,8 до 2,0 метров. На конструктивных элементах труб были обнаружены та-

кие дефекты как: отсутствие укрепления входного и выходного отверстия 

(оголовка) труб, местное повреждение поверхностей оголовков, зарастание  

укрепления травой. На лотке трубы были замечены дефекты, препятствую-

щие пропуску воды. Указанные дефекты были объединены по группам в за-

висимости от причин их возникновения. Отдельная группа дефектов возник-

ла в результате ошибок и нарушений допущенных при строительстве, проек-

тировании и эксплуатации сооружений.  

Среди возможных причин появления дефектов также могут быть: не-

своевременная очистка трубы и лога, многократные проектные ошибки, 

ошибки связанные с содержанием железобетонных сооружений. Анализируя 

все существующие разрушения, составлена диаграмма для выявления наибо-

лее часто встречающегося дефекта. Им является разрушение местных укреп-

лений, что в свою очередь ведет к зарастанию лотков водопропускных труб 

и к дальнейшему застаиванию воды у входных отверстий. Стоимость работ 

на приведение труб в эксплуатационное состояние, в отдельных случаях, 

превышала стоимость работ на новое строительство. Чтобы снизить объем 

денежных средств на эксплуатацию труб предлагаем следующие варианты: 

расчет водопропускных труб должен проводиться особым проектом, с уче-

том всех возможных воздействий и негативных факторов, которые будут 

влиять на трубы; типовые проекты должны пройти более тщательный ана-

лиз; должен осуществляться своевременный уход за водопропускными тру-

бами. 

 

  




