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Целью работы являлся анализ сбытовой деятельности предприятия за 

период 2012–2014 гг. и выявление путей развития. 
На текущий момент ведущими рынками сбыта являются: Республика 

Беларусь, Россия, Германия, Литва, Словения и Украина. Также продукция 
реализуется в прочие страны, но в меньших объемах. 

В результате анализа объёмов реализованной продукции за           
2012–2014 гг. были определены темпы роста реализации, определена ры-
ночная и товарная структура. 

Продукция предприятия  в больших объёмах реализуется на внутрен-
нем рынке. Эффективным будет являться продвижение продукции  на 
внешние рынки и увеличения объёмов реализации. 

Комплексное исследование рынков – основа для осуществления то-
варной политики предприятия, направленной на повышение конкуренто-
способности выпускаемой продукции, создание новых товаров, оптимиза-
цию ассортимента. 

Основные задачи маркетинговой политики предприятия: 
– проведение комплекса исследований и прогнозирования рынков; 
– организация и эффективное использование системы сбыта; 
– организация рекламной деятельности; 
– оказание консультационной помощи всем подразделениям предпри-

ятия; 
– анализ и оценка эффективности службы маркетинга. 
В процессе разработки стратегии маркетинга должны решаться сле-

дующие основные задачи: 
– выбор сегмента рынка, в рамках которого будет действовать пред-

приятие; 
– определение основных факторов конкурентоспособности, которые 

необходимо использовать в рамках данного сегмента; 
– определение оптимальных сроков начала и завершения деятельно-

сти на данном рынке (исходя из оценок предполагаемого циклического 
увеличения и сокращения спроса). 

Так как предприятие ориентировано на работу на внутреннем и внеш-
нем рынках, целесообразно создание полномасштабного подразделения 
маркетинга, разрабатывающего маркетинговую политику на длительную 
перспективу. Товарно-функциональная организационная структура марке-
тинга объединяет плюсы и исключает минусы чистых структур.  

Подобная маркетинговая служба должна являться головным подраз-
делением при разработке долговременных комплексно-целевых программ 
экспортной деятельности предприятия.  
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Планетарная прецессионная передача (ППП) является одной из разно-

видностей эксцентриковых  передач, особенностью которой является 

наклонное расположение эксцентрика на входном валу. При использова-

нии современных методов проектирования возможно создание прогрес-

сивных конструкций редуцирующих устройств на основе ППП с низкой 

себестоимостью изготовления. При этом также возможно достижение экс-

плуатационных показателей редуцирующих устройств на достойном 

уровне. 

Планетарные передачи с большим передаточным числом имеют ши-

рокие области назначения и применения. А именно: металлообрабатыва-

ющее оборудование, робототехника, измерительные приборы, транспорт-

ные системы, авиация и многие другие. Поэтому прецессионный мотор-

редуктор  с большим передаточным числом может быть востребован в раз-

личных отраслях промышленности.  

Основным показателем работоспособности любой передачи  является 

ее КПД. Который можно определить экспериментально, либо с использо-

ванием методов компьютерного моделирования. 

В настоящее время проектирование различного рода механизмов и 

устройств происходит с использованием современных методов компью-

терного моделирования. Такая практика позволяет сократить сроки проек-

тирования и провести предварительные исследования без создания дорого-

стоящих стендов. Что очень актуально при проектировании передач новых 

типов, которые не могут быть рассчитаны известными методами. 

Для определения КПД прецессионного редуцирующего механизма 

методом компьютерного моделирования необходимо выполнить ряд дей-

ствий. Начинаем проектирование с построения твердотельной модели. 

Причем трехмерная геометрическая модель включает в себя только те эле-

менты, которые необходимы для расчета. Далее производим необходимую 

корректировку геометрии модели, указываем контактирующие поверхно-

сти, задаем граничные условия, устанавливаем параметры решателя и 

обеспечиваем сходимость математической модели. После выполнения рас-

чета проводим обработку результатов. 

  




