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Основной целью исследования являлся углубленный комплексный 

анализ структурных особенностей оборотного капитала строительной 

коммерческой организации с целью выявления путей повышения эффек-

тивности его использования, приумножения, а также качественного разви-

тия, при условии снижения производственных затрат и существенного 

увеличения операционной прибыли.  

Экономический анализ показал, что эффективность использования 

оборотного капитала анализируемого предприятия «Армалида» характери-

зуют три основных показателя: коэффициент оборачиваемости за опреде-

ленный период, который показывает объем реализованной продукции, 

приходящийся на 1 рубль оборотных средств; коэффициент загрузки обо-

ротного капитала, который характеризует сумму оборотных средств, за-

траченных на 1 рубль реализованной продукции; длительность одного 

оборота в днях. 

В результате исследований были определены пути и разработаны кон-

кретные рекомендации по повышению эффективности использования обо-

ротных средств предприятия: сокращение бизнес-цикла за счет стимулиро-

вания сбыта; проведение переговоров с существующими и потенциальны-

ми поставщиками о предоставлении отсрочек платежа; улучшение органи-

зации материально-технического снабжения с целью бесперебойных по-

ставок и сокращения времени нахождения капитала в запасах; ускорение 

процесса отгрузки продукции и оформления расчетных документов; свое-

временное повышение уровня маркетинговых исследований, направлен-

ных на ускорение продвижения товаров от производителя к потребителю.  

Финальным результатом исследований явилась разработка многофактор-

ной модели, которая была предложена для использования на предприятии 

«Армалида». Данная модель включает в себя: зависимость продолжитель-

ности оборота оборотного капитала от рентабельности оборотных средств; 

материалоемкость реализованной продукции, работ, услуг; величину деби-

торской задолженности на 1 000 р. оборотных средств; уровень материаль-

ных запасов в стоимости оборотных активов. Рекомендуемая модель мо-

жет использоваться для анализа и прогнозирования продолжительности 

оборота оборотного капитала также и на аналогичных предприятиях.  
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Экспортный потенциал является составной частью национальной эко-

номики. Экспорт может дать не только дополнительные ресурсы, которые 

при их целенаправленном и эффективном использовании могли бы стиму-

лировать экономический рост. Стратегической целью экспорта является 

активизация имеющихся потенциальных конкурентных преимуществ хо-

зяйствующего субъекта экономики. Именно от активизации экспортного 

потенциала предприятия зависит его успех на внешнем рынке.  

Проведем оценку уровня экспортного потенциала на примере ОАО 

«Белорусский цементный завод». Начальный этап позволяет выявить 

внутренние и внешние факторы, сдерживающие увеличение доли экспорта 

продукции предприятия. Также проведенный анализ позволяет выявить 

основные факторы, влияющие на конкурентоспособность продукции пред-

приятия, а также определить барьеры, препятствующие выведению про-

дукции предприятия на экспортный рынок. Анализируются такие понятия 

как распределение, логистика, человеческие ресурсы, производство, ком-

муникации, продукция, финансы, цена, потребители. Исследование прово-

дится на основе экспертных мнений. 

Результаты оценки показали, что экспортный потенциал предприятия 

находится на среднем уровне. Показатели логистики и человеческих ре-

сурсов стремятся к высокому уровню, что говорит об удовлетворительном 

качестве проводимой предприятием политики в этой области. Товарная 

политика находится на высоком уровне, ассортимент продукции периоди-

чески расширяется, сотрудниками предприятия проводится постоянный 

мониторинг реализуемой предприятием продукции, устаревшие и не вос-

требованные виды продукции снимаются с производства. Чтобы выход на 

новые зарубежные рынки для предприятия был эффективным и приносил в 

дальнейшем высокую прибыль, а риски были минимальными, предприя-

тию следует обратить особое внимание на развитие сети распределения 

предприятия.  

Общая средняя оценка по всем наиболее значимым показателям дея-

тельности предприятия находится на среднем уровне, что говорит о том, 

что у ОАО «Белорусский цементный завод» есть значительный потенциал 

для выхода на внешние рынки. 

  




