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Инновационные процессы являются безусловным требованием в раз-
витии современного образования. Инновационное обучение – это учебно-
образовательная деятельность, которая стимулирует вносить инновацион-
ные изменения в существующую социальную культуру. Такое обучение 
стимулирует активный отклик на возникающие проблемные ситуации,
творческий поиск на основе имеющегося опыта.

В процессе обучения английскому языку преподаватели нашей кафед-
ры используют различные видеоматериалы, которые можно разделить на 
несколько групп: учебные видеокурсы (Total English, Profile и т.д.); аутен-
тичные видеоматериалы, которые не создавались специально для обучения 
иностранному языку (игровые фильмы, мультфильмы, записи новостей); 
видеоматериалы, которые создаются самими студентами (презентации 
студенческих проектов, доклады на студенческих научно- технических 
конференциях). 

Работа с видеоматериалами способствует решению следующих задач:
– обучение пониманию иноязычной речи;
– развитие неподготовленной монологической речи;
– обучение иноязычной культуре, социолингвистический аспект;
– параллельно могут решаться задачи обучения чтению и письму.
Вот пример практического применения некоторых приемов работы с

видеоматериалами.
Сюжет “Lifestyle” из видеокурса “Total English”. После введения но-

вой лексики студентам предлагается ответить на вопрос, о какой проблеме 
пойдет речь в сюжете. В процессе первого просмотра студенты заполняют 
таблицу, в которой указывают имя и возраст говорящих, преимущества и
недостатки того места, где они проживают, а также их планы на будущее.
Далее идет детальный просмотр с паузами, частичное и детальное воспро-
изведение материала с дополнениями, просмотр без звука. Обучающимся 
предлагается назвать эпитеты, которые описывают местность в данном 
сюжете, а также на основании увиденного и услышанного сказать, каков 
возраст людей и предположить, какова их профессия, и аргументировать 
свое мнение. После просмотра выходим за рамки сюжета: студенты рас-
сказывают о той местности, в которой они проживают, свои планы на бу-
дущее, а иногородние студенты сравнивают свой родной город с Могиле-
вом.

Использование видеоматериалов, безусловно, в большой степени оп-
тимизирует процесс обучения, так как создает реальные ситуации стиму-
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Исследование рынка мясной продукции на современном этапе разви-
тия является важным процессом, ориентированным на обеспечение фи-
зиологических жизненных потребностей, как отдельного человека, так и
региона, государства, социума в целом. Выявление закономерностей, осо-
бенностей функционирования данного рынка является необходимым ус-
ловием для прогнозирования тенденций его развития и определения на-
правления государственного регулирования. Анализ состояния рынка 
мясной продукции региона целесообразно проводить в рамках следующей 
цепи взаимосвязей: животноводство → мясоперерабатывающая промыш-
ленность → распределение мясной продукции → потребление. При этом 
на каждом этапе движения продукции будут вскрываться показатели-
индикаторы, служащие критерием оценки стабильности работы опреде-
лённого звена этой цепи.

На первом этапе, при исследовании состояния животноводства необ-
ходимо проанализировать изменение состава и структуры поголовья скота 
и птицы по категориям хозяйств, что позволит оценить концентрацию 
производства мяса в регионе, а также плотность поголовья. Преимущества 
производства мяса определенного вида (крупного рогатого скота, свиней,
птицы) следует определять с учётом данных о затратах кормов на выра-
щивание и откорм животных по видам, т к. е. на 1 т продукции и стоимо-
сти 1 т к.е. Сравнение данных о затратах кормов необходимо проводить с
учётом скороспелости животных. Итоговыми показателями оценки рабо-
ты животноводства являются - объём и структура реализации скота и пти-
цы по видам в хозяйствах региона, а также уровень рентабельности реали-
зованной сельскохозяйственной продукции. Важным аспектом в анализе 
состояния животноводства является выявление на территории региона ма-
лых производств по переработке мяса, включая подсобные промышлен-
ные производства сельскохозяйственных организаций. Создание малой 
переработки способствует решению нескольких задач: сокращаются поте-
ри живой массы животных и транспортные издержки; своевременно пере-
рабатывается поголовье вынужденного убоя; не допускается передержка 
животных на откорме; обеспечение местного населения свежей продукци-
ей; происходит реальное насыщение потребительского рынка мясом и
продуктами из него; ослабляется монополизм крупных организаций; соз-
даются условия для трудоустройства незанятого населения; увеличивают-
ся доходы сельскохозяйственных производителей.



184

На следующем этапе аналитической оценки формирования регио-
нального мясного рынка необходимо рассмотреть особенности и пробле-
мы функционирования мясоперерабатывающей промышленности, уровень 
и долю импорта (экспорта) мяса и мясопродуктов. При этом анализируют-
ся данные о производстве мяса, птицы, колбасных изделий и копченостей 
по видам в натуральных показателях и по структуре. Особое внимание 
следует уделять оценке показателя использования производственных 
мощностей промышленных предприятий региона по выпуску мяса и мяс-
ной продукции, вскрытию причин его изменения. Процесс распределения 
мясной продукции на территории региона характеризуют показатели объ-
ёма продаж мяса, птицы, колбасных изделий и копчёностей торговыми 
организациями в натуральных показателях, розничного и оптового това-
рооборота мяса и мясных изделий в торговой сети региона, а также изме-
нение удельного веса мясной продукции в структуре товарооборота.

На третьем этапе необходимо проанализировать платежеспособный 
спрос со стороны населения, как основного потребителя мясной продук-
ции. В первую очередь необходимо сравнить показатели производства и
потребления мясопродуктов на душу населения в год между собой, в ди-
намике и с научно обоснованной нормой потребления мяса и продуктов из 
него для жителей соответствующего региона. Далее необходимо исследо-
вать состав и структуру расходов домашних хозяйств в среднем на семью 
в месяц на мясо и мясопродукты по видам. Затем проанализировать поку-
пательную способность населения. Для этого определяют количество про-
дуктов питания, которые можно было приобрести на величину среднеду-
шевого располагаемого денежного дохода в месяц. Параллельно анализи-
руются данные об изменении денежных доходов населения и средних 
розничных цен на мясную продукцию. Сравнение проводится в динамике 
за ряд лет и даёт возможность определить изменение уровня благосостоя-
ния населения региона. Также одним из критериев повышения уровня 
жизни людей, является сокращение удельного веса расходов на покупку 
продуктов питания, мяса и мясных продуктов в частности, в общем объе-
ме потребительских расходов, при увеличении доходов населения. Однако 
необходимо учитывать, что определённая доля потребляемого мяса про-
изводится домашними хозяйствами в личных подсобных хозяйствах, по-
этому важно проанализировать изменение удельного веса потребления 
мяса и мясопродуктов, произведенных в личном подсобном хозяйстве, в
общем объеме потребления домашнего хозяйства по региону.

В завершение анализа состояния регионального рынка мясной про-
дукции, в рамках ключевых показателей, необходимо осуществлять со-
поставление данных анализируемого региона с данными других областей,
с целью определения места исследуемого региона в общереспубликанском 
рынке мяса и мясопродуктов.
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собности – снижения процентных ставок по сравнению с рыночными. При 
этом наращивание объемов выдачи кредитов требует соответствующего 
ресурсного обеспечения и невозможно без установления более привлека-
тельных процентных ставок по депозитам. В конечном итоге подобная ра-
бота на практике неизбежно приведет к снижению маржи банка, а также к
дополнительным расходам, к примеру, на рекламирование выгодности ус-
ловий по кредитам и депозитам. С другой стороны, установление высоких 
процентных ставок по кредитам, а также увеличение (введение) тарифов 
комиссионного вознаграждения за оформление и (или) сопровождение 
кредитов в попытке повысить доходность делает их неконкурентоспособ-
ными по причине снижения привлекательности. Причем повышение кон-
курентоспособности кредитных услуг без ущерба доходности от их оказа-
ния путем «балансирования» между той или другой из вышеперечислен-
ных целей также не принесет желаемого результата, так как возможные 
варианты развития вступают в конфликт между собой.

Конфликт возможных вариантов развития позволяет четко выделить 
проблему невозможности одновременного создания привлекательных ус-
ловий по кредитам и повышения их доходности, которую невозможно раз-
решить в рамках парадигмы финансового посредничества и выработать 
эффективную методику работы на рынке кредитных услуг по следующим 
причинам: одновременное создание привлекательных условий по кредитам 
и депозитам неизбежно приведет к появлению эффекта «ножниц маржи»; 
четкое разделение методов работы банков между кредитополучателями и
вкладчиками; отсутствие серьезных попыток совершенствования традици-
онной технологии погашения основного долга.

Таким образом, эффективное решение проблемы привлекательности 
кредитов не будет результативным при использовании только традицион-
ной технологии предоставления и погашения кредитов наряду с примене-
нием экстенсивных путей: наращивания объемов выдачи и (или) увеличе-
ния процентных ставок (применения тарифов комиссионного вознаграж-
дения). Банкам для интенсификации работы на рынке кредитных услуг на-
селению необходимо создать в комплексе такие условия по кредитам, ко-
торые одновременно обеспечивали бы их ресурсную автономность, были 
привлекательными для потенциальных кредитополучателей и повышали 
доходность без ущерба конкурентоспособности.

В этой связи создание привлекательных условий по кредитам с целью 
одновременного повышения (сохранения) уровня маржи и установления 
более низких процентных ставок по кредитам для обеспечения наращива-
ния объемов их выдачи может быть достигнуто за счет: совершенствова-
ния традиционной технологии погашения основного долга; безубыточного 
пополнения ресурсной базы с использованием технологии, аналогичной 
«ресурсно-закрытым схемам»; реализации в комплексе розничных банков-
ских услуг.




