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Most people have never thought how electrical power appears in their 

homes. Electrical power generation is a complex high-tech process. 

A thermal power plant is a kind of thermal installation which not only gen-

erates electricity but is a source of thermal energy in the form of hot water for hot 

water supply, residential and industrial premises heating. A thermal power plant 

main component are: boiler heating water to steam state, steam turbine, genera-

tor, switch gear, cooling tower. 

A power system is a set of power plants, electric and thermal grids connect-

ed between one another for transformation, transmission and distribution of elec-

trical and thermal power. This eliminates faults during power supply. The Repub-

lic of Belarus possesses 6 systems of this kind as well as regions all of which are 

included in the united power system of Belarus set in the BSSR in 1962.  

Today the Mogilev power system is included in the Belarussian power sys-

tem which is integrated within the power system of the Russian Federation. This 

means that in case of a fault at a power transmission line or at a plant itself, the 

neighboring plants assume the load and this way they compensate a falling out 

link of the system. 

The total output of  Mogilev region power sources equals around  570 MW. 

In the city of Mogilev operate 3 thermal power plants: TPP-1, 2 and 3.  

Optimization of Mogilev Thermal Power Plant-1 involves reconstruction us-

ing up-to-date steam and gas technologies – the fact that will result in increasing 

output, lowering fuel costs and rising efficiency which is the basic purpose of 

power plant modernization. 

Sequence of modernization:  

1) dismantling of old heating equipment, installation of gas turbine plants. 

Result: lower steam costs, efficiency increase; 

2) expansion of water heating complex. Result: rising heat power output; 

3) changing worn out turbines for new ones employing new technologies. 

Result: increase of the thermal power plant output and efficiency; 

4) modernization of electrical equipment, switch gear construction. Result: 

lower power losses while distribution. 

Conclusion: optimization of Mogilev Thermal Power Plant One upon the re-

construction of old equipment will increase the power output from 21 to 49 MW. 
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использование концентрированного и дисперсного методов для оптимизации 

числа возможных сегментов рынка; 

– стремление к занятию не определенного сегмента или его доли, а 

рыночной ниши, т. е. узкого сегмента рынка который обычно свободен от 

конкуренции. 

В целях разработки конкретных рекомендаций по выбору целевого рынка 

ЗАО «Промлизинг» был проведен анализ рыночных возможностей 

предприятий, который показал, что выявленное уменьшение транспортной 

деятельности ЗАО «Промлизинг» на территории Республики Беларусь 

обусловлено отсутствием спроса на самосвальные услуги и сильной 

конкуренцией между белорусскими АТП. Анализ конкурентной среды 

показал, что на территории Могилевской области действует достаточное 

количество транспортных организаций, сдающих самосвалы в аренду. 

Подвижной состав, находящийся в собственности ЗАО «Промлизинг», 

является конкурентоспособным в достаточной мере в силу высоких 

технических характеристик. 

Маркетинговые исследования проводились путем анкетирования 

фактических и потенциальных заказчиков ЗАО «Промлизинг», расположенных 

на территориях Республики Беларусь и Российской Федерации. В ходе 

исследований было выявлено, что 64,3 % предприятий не нуждаются в 

дополнительном подвижном составе, 35,7 % – нуждаются. Причем 

предприятия, нуждающиеся в дополнительном подвижном составе, являются 

российскими на 80 % (рис. 1). Белорусские предприятия такую потребность не 

имеют или не указывают по каким-либо другим причинам.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рис. 1. Потребность опрашиваемых предприятий в дополнительных транспорт-

ных средствах 
 

Также респондентам и экспертам было предложено выбрать три наиболее 

значимых критерия работы подвижного состава. Данными критериями стали: 

большая грузоподъемность, надежность доставки, ремонтопригодность 

подвижного состава. Подвижной состав ЗАО «Промлизинг» отвечает данным 

требованиям.  

В результате проведенной сегментации рынка транспортных услуг 

выделены признаки дифференциации потенциальных заказчиков 
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