
ВНЕШНЕЭКОНОМИЧЕСКАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ 
АННОТАЦИЯ  

К УЧЕБНОЙ ПРОГРАММЕ УЧРЕЖДЕНИЯ ВЫСШЕГО ОБРАЗОВАНИЯ 
Специальность 1-27 01 01 «Экономика и организация производства (по направлениям)» 
Направление специальности 1- 27 02 01 02 «Организация использования производственных ресур-
сов в машиностроении» 
Специализация_1-27 01 01 – 01 02 «Организация использования производственных ресурсов в ма-
шиностроении» 

 Форма получения высшего образования 
Очная (дневная) 

Курс 4 
Семестр 7 
Лекции, часы 34 
Практические занятия, часы 16 
Экзамен, семестр 7 
Аудиторных часов по учебной дисциплине 50 
Самостоятельная работа, часы 58 
Всего часов по учебной дисциплине / зачетных единиц 108 / 3 

 
1. Краткое содержание учебной дисциплины. Сущность и специфика внешнеэкономической дея-

тельности. Предприятие как субъект внешнеэкономической деятельности. Организация работы пред-
приятия в области внешнеэкономической деятельности. Классические формы международной тор-
говли. Посреднические операции в международной торговле. Международная встречная торговля. 
Торговля на товарных биржах. Международные торги (тендеры). Международный лизинг. Междуна-
родный франчайзинг. Информационное обеспечение внешнеэкономической деятельности. Техноло-
гия подготовки и заключения внешнеторгового договора. Структура и содержание внешнеторгового 
договора «купли-продажи». Транспортное обеспечение внешнеэкономической деятельности. Пла-
тежно-расчетные отношения во внешнеэкономической деятельности. Цены и ценообразование во 
внешней торговле. Методы нетарифного регулирования внешнеэкономической деятельности. Тамо-
женно-тарифное и налоговое регулирование внешнеэкономической деятельности. 

2. Результаты обучения: обучающийся должен: 
знать: сущность и специфику внешнеэкономической деятельности; методы государственного ре-

гулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь; теории и модели междуна-
родной торговли; классические формы международной торговли; особенности международной бир-
жевой торговли; технику и технологию проведения аукционов и международных торгов; особенности 
международной встречной торговли; процесс подготовки международных коммерческих сделок: по-
иск потенциальных партнеров, установление контакта с зарубежными фирмами, способы заключения 
внешнеторговых сделок, методы установления цен; механизм заключения международных коммер-
ческих операций купли-продажи товаров; 

уметь: обосновывать наиболее приемлемую форму посредничества или использования посредни-
ков; составлять договоры купли продажи с учетом специфики торговли различными товарами и услу-
гами; обосновывать цены внешнеторговых сделок; рассчитывать таможенную стоимость товара, раз-
мер таможенных платежей, налогов и сборов; рассчитывать стоимость кредита по внешнеторговой 
сделке; рассчитывать лизинговые платежи по договору международного лизинга; определять разме-
ры лицензионного вознаграждения от продажи объектов интеллектуальной собственности; опреде-
лять базисные условия поставок; вести деловую переписку, составлять оферту; работать с транспорт-
ными, таможенными, финансовыми документами, необходимыми для выполнения сделок; выбирать 
и использовать различные формы международных расчетов; оформлять страхование сделок; давать 
оценку эффективности внешнеторговой сделки; 

владеть: навыками практической работы в органах управления внешнеэкономической деятельно-
стью; навыками практической работы во внешнеторговых фирмах и предприятиях, осуществляющих 
внешнеэкономическую деятельность. 

3. Формируемые компетенции 
СК-14. Быть способным осуществлять внешнеэкономическую деятельность, заключать договоры, 

знать особенности таможенного оформления товаров и условия их перемещения через пограничные 
пункты  

4. Требования и формы текущей и промежуточной аттестации. 
Промежуточная аттестация проводится в форме промежуточного контроля успеваемости (ПКУ) ко-

торый выполняется в виде выполнения индивидуальных заданий, контрольных работ и тестовых за-
даний. Формой текущей аттестации (ТА) является экзамен. 


