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соединенная с выходом цифрового датчика момента посредством интер-
фейса.  

Созданный цифровой датчик крутящего момента содержит два метал-
лических диска с радиальными прорезями и выступами, установленные по 
концам упругого вала, например, соединяющего двигатель с гидромехани-
ческой коробкой передач, преобразователи импульсные, установленные с 
обеспечением возможности прохождения  каждого диска вблизи соответст-
вующего преобразователя, подключенная к выходу преобразователя первая  
дифференцирующая цепь, выполненная на резисторе и конденсаторе с 
подключенным к ее выходу диодом, триггер, выполненный на первом и 
втором биполярных транзисторах и четырех резисторах, при этом базы и 
эмиттеры транзисторов соединены с соответствующими выводами выхода 
первой дифференцирующей цепи, автоколебательный мультивибратор, 
суммирующий счетчик, вторую дифференцирующую цепь, логический 
элемент И с двумя входами.  

Первый вход логического элемента И, а также вход второй дифферен-
цирующей цепи соединены параллельно с выходом триггера, второй вход 
логического элемента соединен с выходом автоколебательного мультивиб-
ратора, счетный вход суммирующего счетчика соединен с выходом логиче-
ского элемента, а вход установки нуля с выходом второй дифференцирую-
щей цепи.  

При эксплуатации автотранспортного средства двигатель развивает 
крутящий момент для преодоления момента сопротивления движению. 
При включении датчика крутящего момента в исходном состоянии первый 
транзистор триггера закрыт, вследствие чего второй транзистор триггера 
открыт из-за наличия положительных обратных связей в триггере. Поэтому 
напряжение на коллекторе первого транзистора принимает максимальное 
значение, а на коллекторе второго транзистора напряжение равно нулю. 
При вращении упругого вала с первым диском на выходе первого преобра-
зователя формируется первый импульс, который дифференцируется цепью, 
выпрямляется диодом, образуется положительный импульс, который пода-
ется на базу  первого транзистора. Первый транзистор открывается, а вто-
рой транзистор закрывается. На коллекторе второго транзистора появляет-
ся  положительное напряжение.   

В процессе эксплуатации автотранспортного средства его карданные 
валы закручиваются на угол, пропорциональный приложенному моменту. 
Второй диск закручивается относительно первого диска. Поэтому на выхо-
де второго преобразователя формируется импульс, имеющий фазовое сме-
щение относительно первого импульса, сформированного первым преобра-
зователем. Этот импульс дифференцируется, цепью, выпрямляется, при 
этом образуется положительный импульс, который подается на базу второ-
го  транзистора. Второй транзистор открывается, а первый транзистор за-
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ГУ ВПО «БЕЛОРУССКО-РОССИЙСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ» 
 
Для того, чтобы торговое предприятие успешно функционировало, не-

обходимо проводить глубокий анализ его коммерческой деятельности в за-
висимости от постоянно меняющейся рыночной среды. Это позволит сде-
лать предприятие устойчиво прибыльным и конкурентоспособным, обес-
печить его развитие и предвидеть будущее. Коммерческая работа в торгов-
ле – это деятельность предприятия, направленная на решение особого ком-
плекса задач. Изучение процессов их реализации – важный элемент опера-
тивного исследования на уровне торгового предприятия и региона. 

Одной из актуальных задач оперативного планирования предприятия 
ООО «Торговый дом «Керамин-Днепр» является управление торговой на-
ценкой на реализуемую продукцию. Для ее решения предложен научно 
обоснованный подход, направленный на увеличение валового дохода, кото-
рый предполагает: 

1) анализ и прогноз совокупного спроса на всю продукцию торгового 
дома «Керамин-Днепр» с использованием модели анализа динамических 
рядов. В качестве факторов оказывающих влияние на спрос была выбрана 
реальная заработная плата и темпы роста строительства по Могилевской 
области; 

2) получение прогнозного значения спроса на каждую коллекцию для 
установления плановой величины валового дохода; 

3) создание инструмента в среде Microsoft Excel, который позволил ав-
томатизировать процесс разделения на группы коллекции плитки керами-
ческой; 

4) решение оптимизационной задачи, в результате которой была полу-
чена торговая наценка на каждую коллекцию плитки керамической, кото-
рая обеспечит плановой валовой доход; 

5) анализ на чувствительность изменения валового дохода от измене-
ния факторов, оказывающих на него влияние, при этом валовой доход ока-
зался наиболее чувствительным к изменению торговой наценки; 

6) установление цены с учетом торговых наценок. 
Следовательно, управление торговой наценкой является весьма акту-

альной задачей для предприятий торговли и данному вопросу следует уде-
лять значительное внимание.  


