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Цель работы заключается в анализе одного из прогрессивных методов 
розничной продажи товаров – продажи товаров по образцам, а также раз-
работке рекомендаций по совершенствованию применения метода. 

Объект исследования – ООО «Торговый дом «Керамин-Днепр», ана-
лиз деятельности которого выявил, что предприятие успешно справляется 
с презентацией своего товара, характеризуется грамотной организацией 
торгово-технологического процесса, широко применяет прогрессивные 
приёмы при реализации своих товаров. Разработаны рекомендации по со-
вершенствованию организации продаж по образцам: 

– адаптация стандартов мерчендайзинга под конкретную торговую 
точку с позиций расположения товарных групп, эффективного использова-
ния пространства торгового зала, визуального мерчендайзинга;  

– использование различных инструментов рекламы (POS-материалы, 
рекламные щиты, информационные листовок, буклеты, рекламные модули 
в СМИ, общественный транспорт; интернет реклама, выставки); 

– организация мероприятий по стимулированию продаж (розыгрыши, 
лотереи, конкурсы, распродажи, скидки, которые помогут привлечь и заин-
тересовать новых покупателей); 

– разработка системы контроля качества работы продавцов (установ-
ление видеонаблюдения, использование метода «таинственный покупа-
тель»);  

– внедрение бонусной дисконтной системы, системы быстрого креди-
тования, которые сделают покупки в магазине более доступными покупа-
телю; 

– внедрение услуги по нанесению деколей на керамическую плитку по 
индивидуальным заказам, предложение бесплатных услуг;  

– оптимизация численности персонала, плановое обучение персонала, 
проведение аттестаций; совершенствование системы оплаты труда персо-
нала (внедрение системы личных карточек); 

– гибкая ценовая политика (снижение торговой надбавки на нелик-
видную и некондиционную продукцию). 

Все вышеназванные рекомендации помогут усовершенствовать орга-
низацию продаж по образцам.  
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Недоиспользование установленной мощность и недогрузки асинхрон-

ного двигателя приводит к резкому снижению энергетических показателей 
электропривода. 

Возможным путем уменьшения потерь электропривода является ав-
томатическое регулирование напряжения на статоре в функции нагрузки 
на валу двигателя, осуществляемое посредствам экстремального регулято-
ра, который минимизирует потери. 

При отсутствии нагрузки на валу электропривод работает в точке ха-
рактеристики ω=f(I) близкой к холостому ходу и главной составляющей 
потерь являются реактивные потери, которые можно сократить уменьше-
нием напряжения на валу двигателя.  

При работе тиристорного преобразователя напряжения на активно-
индуктивную нагрузку, например асинхронный двигатель, напряжение на 
статоре которого изменяется в зависимости от угла α управления тиристо-
рами, т.е. Uтрн=f(α).  

Исследование работы экстремального регулятора на модели в среде 
MatLAB 6.5 с использованием двигателя асинхронного с короткозамкну-
тым ротором типа 4А100S2У3 со следующими параметрами: 

– Р=4,0 кВт – мощность двигателя; 
– nНОМ=3000 об/мин; 
– IСН=7.9 А – номинальный ток статора; 
– R1=1,51 Ом – активное сопротивление статора; 
– X1=1,54 Ом – реактивное сопротивление статора; 
– R’2=1,01 Ом – активное сопротивление ротора; 
– X2=2,77 Ом – реактивное сопротивление ротора; 
– J=0,0059 кг·м2 – момент инерции двигателя. 
При набросе, сбросе нагрузки ток статора изменялся в пределах  

10÷20 А, при этом напряжение на статоре изменялось в пределах    
300÷380 В.  

 
  


