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Эффект уплотнения асфальтобетонных смесей определяется достиже-

нием необходимой плотности, устойчивой и плотной структуры. Такая 
структура формируется под воздействием повторяющихся нагрузок, вели-
чина которых имеет оптимальное значение.  

Традиционная схема строительства асфальтобетонных покрытий пре-
дусматривает работу асфальтоукладчика и как минимум трёх типов катков 
(лёгкого, среднего, тяжёлого). Повышение уплотняющей способности ас-
фальтоукладчика за счёт изменения конструкции трамбующего бруса по-
зволит исключить из технологической схемы строительства дорожных по-
крытий лёгкий каток. 

Коэффициент уплотнения слоя асфальтобетонной смеси после воздей-
ствия на неё классического асфальтоукладчика находится в пределах     
0,9–0,92.  

В предлагаемом асфальтоукладчике рабочий орган, включающий раму 
с шарнирной связью и винтовым регулятором для соединения с тяговыми 
брусьями асфальтоукладчика, имеет шарнирно присоединённую к раме 
двухсекционную уплотняющую плиту с генератором колебаний в передней 
её части и упругой подвеской в задней. Каждая секция уплотняющей пли-
ты выполнена в виде цилиндра по его длине. Генератор колебаний обеспе-
чивает изменение частоты и амплитуды колебаний, а также может переме-
щаться вдоль плиты. Изменяя частоту вращения регулируют частоту коле-
баний плиты, а выбором длины и формы сферических участков обеспечи-
вают необходимую амплитуду. Подбором соотношений длин секций можно 
обеспечить уплотнение асфальтобетонной смеси передней частью плиты в 
виброударном, а задней – в вибрационном режиме. По мере уплотнения 
слоя площадь контакта выпуклых поверхностей со слоем асфальтобетон-
ной смеси стремится к линии, что увеличивает удельное давление под ра-
бочим органом, а значит и увеличивает степень уплотнения до 0,96.  

Таким образом, предлагаемый уплотнительный рабочий орган асфаль-
тоукладчика принципиально отличается от известных конструкций тем, 
что реализует сложный вид нагружения уплотняемого материала, обеспе-
чивает получение компактной, высокопрочной, сдвигоустойчивой структу-
ры асфальтобетона при минимальном использовании дополнительных 
средств уплотнения, а именно дорожных катков.  
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Хотя бы раз в жизни мы сталкивались с необходимостью приобрете-
ния лекарственных препаратов. Часто узнавая цену на какое-либо лекарст-
венное средство, мы прибегаем к сравниванию её с другими ценами аптек-
конкурентов и задаёмся вопросом: почему на одно и тоже лекарственное 
средство одного производителя цены разные? 

Ценообразование в этой области несколько отличается и действует на 
основании Указа Президента Республики Беларусь № 366. 

В фармацевтической деятельности существует такое понятие, как рас-
чётно-отпускная цена (РОЦ) – это стоимость лекарственного средства по 
которой оптовое или розничное предприятие приобретает товар у пред-
приятия-изготовителя. РОЦ, по которой закупается лекарственное средст-
во у белорусских производителей уже сформирована самим производите-
лем. РОЦ лекарственных средств, закупаемых у иностранных производи-
телей, включает в себя: контрактную цену (затем пересчитанную в бело-
русские рубли) и затраты, связанные с доставкой. 

Цена на лекарственное средство формируется следующим образом: к 
сформированной расчётно-отпускной цене добавляется торговая или опто-
вая надбавка, в зависимости от рода деятельности предприятия. Размер 
взимаемой торговой/оптовой надбавки не должен превышать установлен-
ного предельного уровня (согласно Указу Президента №366), определяе-
мого исходя из отпускной цены за единицу медицинского товара, пересчи-
танной в доллары США. 

Именно из-за своеобразного ценообразования потребители и сталки-
ваются с разницей в ценах. 

На различия в ценах влияют такие факторы как: 
– нестабильный курс доллара, связанный с необходимостью пересчёта 

цены за единицу медицинского препарата в доллары США и перевода на 
белорусские рубли контрактной цены иностранного предприятия-
изготовителя; 

– длина канала распределения, так как предприятия ищут пути мини-
мизации издержек и максимизацией прибыли, они могут закупать товар не 
у предприятия изготовителя, а у оптовых организаций-посредников в силу 
экономии, скажем, на транспортировке от предприятия-изготовителя до 
пункта назначения.  


